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Coach som elsker
e, men som

hvor i all verden
e skal komme fra?

Skulle du gnske at du kunne fa klienter i kg,
uten @ mase pa folk i sosiale medier
og uten a selge deg selv?

Hvis du kjenner at du vil det, sa ma du lese videre her
fordi jeg kommer til a fortelle deg hvordan

du kan fa klienter i ko - uten risiko
og pa en helt trygg mate - helt gratis.

| dag kan du fa oppleve dette selv og fa de
tre stegene du trenger.


https://petersvenning.no

lienter i ko

La meg fortelle deg om disse tre stegene og hvordan jeg
oppdaget dem.

Jeg heter Peter Svenning og har utdannet over 600
Leadership by Heart Coacher og over hundre av dem har
valgt & ga videre til 3 bli Master-Coacher hos oss.

| Igpet av det siste aret har jeg opplevd at Leadership by
Heart Master-Coachene
far “Ja” fra neer sagt alle de snakker med.

For hva er det som egentlig skjer nar Hilde,
som er ny som coach,

far hgre «Ja, klart jeg vil jobbe med deg»
fra alle hun snakker med...

Jepp. Alle. 10 av 10.

> Hva er det hun gjor som du kan laere?

» Og Kari... som far alle klientene hun trenger?

Og Hugo som fulgte disse tre stegene,
fikk melding fra 33 folk som ville ha coaching av ham.

Hugo fikk “Ja!” fra alle de 11 fgrste han snakket med og var
dermed fullbooket.
Han hadde en venteliste pa 22 folk.



Hans nye problem var at
ventelista vokste fordi de
11 f@grste var sa forngyde at
de fortsatte & sende ham
sine venner.

Rachel hgrte meg dele en
populaer case study om
dette og tok mitt kurs

“Fa klienter na".

Pa kun tre dager fikk hun
22 folk som ville ha
coaching av henne.

Rachel ble sa inspirert at
hun na vil bli
MasterCoach.

Elin fulgte ogsa

“Fa klienter na" kurset og
fikk 25 folk som ville ha
coaching pa sin liste.

22 klienter pé& kun 3
dager...

"Jeg gjorde som du sa i Fd klienter
nd& workshoppen, og pd kun tre
dager hadde jeg 22 folk som ville
ha coaching av meg.

Rachel Selnes
Coach

Jan fikk 10 stykk pa sin liste, og klientene hans blir i maned

etter maned.

Og lista over suksess-historier vokser for hver uke som gar.
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How is this possible? @ &

Jeg matte finne ut den egentlige grunnen til denne
suksess og hvordan jeg kunne dele dette med flere.
Derfor sa jeg grundig pa hvorfor alle sier ja til a jobbe med
Master-Coachene og med meg.

Jeg matte ga dypere inn i dette og sasammelignet notatene
fra tusenvis av coachingsamtaler og notatbgker fulle av
innsikter fra mine fem ar som munk.

Plutselig en dag stod det klart for meg hva som
egentlig skjer

nar alle Master-Coachene snakker med sier “Ja!”
og ber om a fa bli klienter.

Jeg har brutt prosessen ned i tre steg.
Det fgrste steget Master-Coachene bruker for a fa snakke
mMed sa mange de vil om sin coaching er at ...




teller enkle og
r

De forteller noen korte historier som fglger en mal som gjor
at folk vil ta kontakt.

Dette er ikke komplisert, og historiene er bare noen linjer
lange.

Men det er viktige elementer som ma inn i historien, i riktig
rekkefglge.

Og da blir historiene rent magnetiske pa drammeklientene.

Historiene handler om hvor folk star fast og om hva som
holder dem igjen.

Sa inspirerer historiene ved a snakke om det folk drgmmer
om

og hva dem trenger a gjgre for 3 komme dit.
Disse historiene er enklere a lage enn du tror.
Jeg har maler og formler for ngyaktig hva du skal si.

| tillegg hjelper jeg alle vare deltagere personlig med a lage
deres historier.



folk om a

Nar drammeklienten har hgrt denne historien
vil de gjerne ta kontakt og de ber om en klargjgrende
samtale.

Den samtalen gjennomfgrer Master-Coachene pa en mate
som er sa revolusjonerende at det dirrer i hjertet.

| samtalen far den kommende klienten klarhet i:

a) hvor de star fast,
b) hvor dem egentlig vil vaere og
c) hva som holder dem tilbake.

Nar Master-coachen pa en sann, ekte og naer mate

gar et lag dypere og forteller dem hva den dypereliggende
grunnen

til at de sitter fast kan veere...

.. oppstar det et hjertedirrende mgte...

hvor den kommende klienten fgler at hun er sa sett
og kjenner seg sa tatt pa alvor som aldri fgr...



P3 dette punktet i samtalen sier hun gjerne at
“Ikke bare vil jeg bli klienten din,

men jeg MA jobbe videre med deg som coach.”
Dermed BER hun om a fa bli klient.

Dette er maten Master-Coachene far klienter pa
uten a selge seg selv

og uten a jage etter folk pa sosiale medier
o0g uten 3 presse seg pa andre.

| stedet kan coachen vaere sann.

Det at du er en god og trygg coach er ngkkelen til 3 fa
klienter | kg.

Det bringer oss til det tredje steget:




g coach som

Dette er faktisk det viktigste steget.

Derfor er dette vart stgrste fokus med vare coacher.
For at de to fgrste stegene skal fungere ma du vaere en
trygg coach.

Du ma veere trygg pa deg sjgl og trygg pa verktgyet ditt.
Og du ma veere trygg pa at du faktisk kan endre livet deres
| €n coaching-sesjon.

Da blir klientene sa forngyde at de vil jobbe med coachen
over tid og betaler for maned etter maned med utvikling
sammen med sin coach.

De blir gjerne sa forngyde at de sender sine venner og
kolleger til coachen.

Coachen ender da ofte opp med en
voksende venteliste - eller Klienter | kg.



Na har jeg gitt deg de tre stegene og vist deg hvordan
Hilde, Kari, Hugo, Rachel, Elin, Jan og alle de andre lykkes
med dette.

Du har na sett strategien de fikk av meg.

Jeg hjalp dem & skreddersy hva dem sa, sa historiene traff
deres drammekunde.
Fordi historien du forteller ma kjennes som din.

Og den dypere sannheten du avdekker hos din
drammeklient | samtalen er ikke den samme for alle. Den
Ma o0gsa tilpasses hvem du er og hva som er sant for deg.

Derfor trenger du at denne strategien blir din.
Derfor vil jeg hjelpe deg a tilpasse den til deg.

helt gratis og helt uforpliktende.

Du finner all info om det pa www.petersvenning.no
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Alle som na lykkes med a fa klienter i kg,
hadde én ting som holdt dem igjen.

De hadde tvil.

De tvilte pa seg sjal.

De tvilte pa om de var gode nok.

De tvilte pa om de klarte a ta betalt for coachinga si.

De var usikre pa om de hadde det som trengtes.

Om folk ville hgre pa dem.

De var redde for a mislykkes, for a bli avvist, for a lykkes og...
de var redde for a veere synlig.

De kjente pa den tvilen som gnager i de fleste coacher og
som holder dem igjen fra a lykkes.

Derfor trenger vi alle noen som hjelper oss igjennom tvilen
en gang for alle.

Og et stgttende felleskap som Igfter deg opp sa du tgr a
gjennomfgre det du egentlig vil;
coache andre og gjgre verden til et bedre sted.



Hvis du vil kan du ogsa fa prgve ut mitt populaere kurs “Fa
klienter na”

Du kan prgve det ut helt gratis og uforpliktende pa
www.petersvenning.no

Legg inn navn og e-post pa den sida du kommer til,
sa viser jeg deg hvordan du
kan kommme lett i gang med a fa klienter na.

Viktig:

Skal du fa klienter ma du jo gjgre en innsats.

Suksess er aldri garantert.

Det kommer jo helt an pa din egen innsats.

Jeg vil gi deg det du trenger pa www.petersvenning.no

OG jeg Vil hjelpe deg a slippe taket i det som holder deg

igjen,
men det er du som ma gjennomfgre.

Er du innforstatt med det, har du gode muligheter for 3
lykkes.

Finn ut om det er for deg ved a prgve ut kurset “Fa klienter
na"
helt gratis og helt uten forpliktelser.

Jeg tipper du kommer til 3 bli forngyd,
det er derfor jeg gir deg tilgang pa
www.petersvenning.no i dag


http://www.petersvenning.no
http://www.petersvenning.no
http://www.petersvenning.no

- sa benytt deg av muligheten
mens den enna er her.

o ——

Peter Svenning - Leadership By Heart
www.petersvenning.no
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